
 
  

大神商场漫展抄底视频：捡漏还是踩坑，老玩家聊聊真实玩法

如果你刷到过“大神商场漫展抄底”这类视频，第一反应可能是好奇：漫展上怎么抄底？抄什么底？
其实这类视频讲的不是股票，而是玩家在商场举办的漫展里，用相对低的价格淘到稀有手办、周边或
二手限定品的全过程。很多人看完就心动，但实际去了才发现，根本不是那么回事。今天我就把这类
视频背后的门道和常见坑点说清楚。

什么是“大神商场漫展抄底视频”

这类视频通常由资深玩家或倒爷拍摄，场景集中在大型商场内举办的漫展（比如知名IP主题展、同人展
、漫展集市）。所谓“抄底”，指的是在展会最后一天下午或临近撤展时，跟参展个人卖家或小摊位
谈价，以远低于标价的金额拿下原本价格较高的商品。视频里会展示他们如何快速扫货、如何砍价、
最终花了多少钱买到什么。本质上是一种“时间换差价”的捡漏策略，核心逻辑是：卖家不想把货再
搬回去，所以愿意低价出清。

很多新手看这类视频会觉得“赚翻了”，但需要明确一点：能上这种视频的，要么是卖家本身定价虚
高，要么是商品有瑕疵、库存压力大，或者是创作者自己配合演出。真人长期写作的编辑都知道，这
里面水分不小。

商场漫展抄底的实际操作和常见场景

真正能“抄底”的，一般出现在以下三种场景。第一种是大型商场举办的官方授权展，展商多为代理
商或工作室，他们会在撤展前对展示样品或轻微盒损商品打折处理。第二种是同人摊位，尤其是个人
创作者，他们更在意回本而非利润，最后几小时常给出打包价。第三种是二手交易区，玩家之间交换
或出售自己带来的藏品，价格弹性很大。

实际操作中，抄底需要提前做功课：先了解目标商品的市场价，再到现场对比。视频里那种“一开口
就砍到三折”的，除非商品本来就冷门或品相有问题，否则很难实现。更常见的是砍掉20%-30%，或者
多买几件让卖家凑个整数。

这些视频容易误导人的几个地方

第一，视频里的“大神”往往有熟人关系。有些摊位就是他们朋友或合作关系，价格本来就是内部价
，拍出来却显得像是靠话术拿下的。普通玩家照着视频里的话术去谈，大概率被拒绝。第二，很多视
频会刻意忽略商品瑕疵。镜头一晃而过，实际到手可能发现零件脱落、外盒破损、甚至盗版混杂。第
三，漫展主办方有时会限制最后半小时的大幅降价，因为会影响前期销售额。所以真正能“抄底”的
时间窗口很短，并非视频里演的那样从容。

新手如果想去尝试，要留意哪些细节

如果你被这类视频吸引，打算去自己的城市漫展试一试，有几个关键点值得注意。先确认展会性质：
商场漫展和纯同人展不同，前者有商场管理，摊位费高，卖家降价意愿低；后者更多是个体摊主，更
容易谈。其次，别只盯着热门IP，比如《鬼灭之刃》《原神》的限定手办，这类商品在最后时刻反而可
能被黄牛扫走，轮不到普通玩家。冷门但做工好的原创周边，更容易低价拿下。

另外，砍价要有分寸。视频里那种“200块卖不卖？不卖我走了”的套路，在现实里很容易惹恼摊主。
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更合理的做法是：先确认商品无瑕疵，再真诚说明自己预算有限，询问是否有打包优惠或赠品。最后
，全程录视频的话，提前跟卖家打声招呼，避免纠纷。有些摊主反感被拍成“被抄底”的对象。

误区纠正：抄底不是常态，别当投资手段

很多人看完视频后，会把抄底当成一种稳赚的倒卖方式。实际上，漫展抄底尤其适合自藏玩家，不一
定适合二手贩子。因为你想抄底，卖家同样也在看行情。真正值钱的东西，比如会场限定、作者亲签
，很难在最后时刻低价流出。而那些大量低价甩卖的，往往是通货或库存积压品，买到手里可能几年
都难回本。

还有一个常见误区：以为商场漫展比专业展会更便宜。其实商场漫展因为要分摊商场租金和抽成，卖
家定价往往更高，抄底空间反而被压缩。专业展会（如BW、CP）的摊主更看重现金回流，最后一天的
折扣力度更大。

总的来说，大神商场漫展抄底视频可以作为娱乐消遣，或者帮你了解砍价话术和选品思路，但别把它
当成教科书。每次漫展的场地、主办、摊位构成都不一样，唯一靠谱的方法是多逛、多问、多比较。

FAQ

问：抄底视频里那种几十块买到的景品手办，靠谱吗？

不靠谱居多。景品手办本身定价就在100元左右，如果卖家愿意几十元出，多半是盒损或二手。真全新
的低价景品，通常出现在展商清库存时，但数量极少。

问：我不会砍价，能跟着视频里的话术学吗？

不建议照搬。视频话术为节目效果做了夸张处理，现实里用“太贵了”“网上才卖XX”这类话，很容
易让摊主反感。最好先从小摊位练手，用“能不能多送个吧唧/明信片”代替直接砍价。

问：去漫展抄底需要带现金吗？

非常需要。最后时刻很多摊位会改收现金，因为不用再走扫码扣税，而且现金交易更容易谈下优惠。
带几百块零钱就够了。
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