
 
  

1亿7000万的劳斯莱斯现身国内 天价背后的定位与认知误区解析

近期网络热议的“1亿7000万的劳斯莱斯”，让不少人好奇它究竟是怎样的存在。这个价格并非普通量
产车水准，而是涉及定制版或特殊版本的幻影、古思特乃至库里南等旗舰车型在引入国内市场时的落
地成本。之所以被关注，是因为它突破了人们对豪车的常规价位想象，也暴露了关于超豪华进口车定
价、税费与稀有度之间的认知偏差。

天价数字的构成与实际指向

所谓1亿7000万，并不是厂家指导价的直接体现，而是综合多重因素后的最终支出。首先，劳斯莱斯针
对顶级客户会提供Bespoke高级定制服务，从车身漆色、内饰材质到专属徽章均可按需求打造，这类单
台定制费用常以千万计。其次，国内对超豪华汽车征收的高额关税、消费税和增值税叠加，会让原本
数百万英镑的车价翻数倍。再者是运输、保险、合规改装以及部分稀缺配件的额外成本。因此，这一
数字往往对应着“全定制+全套进口手续+特殊配置”的个案，而非普遍售价。

常见情境与认知差异

在搜索场景中，很多人误以为“1亿7000万”是某款劳斯莱斯的标价标签，其实它更多出现在拍卖成交
、私人转让或品牌为特定活动推出的限量纪念版报道里。例如某些特别涂装的幻影或库里南，为配合
艺术项目或名人联名，仅生产一两台，引入国内时因税费与定制追加，使总价逼近该区间。普通消费
者在展厅看到的幻影标准版，落地价多在千万上下，差距源自配置深度与供需状态。混淆“标价”与
“落地价”、忽略税费与定制附加，是导致误解的主要原因。

购买与了解需注意的关键点

面对此类天价信息，先要分清车型版本与渠道。官方渠道可查到标准配置的人民币参考价，而特殊版
本需直接向劳斯莱斯Bespoke部门询价，周期与费用均不透明。其次，应了解进口环节的税率结构：排
量越大、单价越高，消费税与增值税累进越明显，这是推高总价的核心外力。再者，验真环节不可忽
视，部分非正规渠道可能用低配车加虚报改装费抬高报价，需核对车辆识别代码、原厂定制档案及完
税证明。对一般车迷而言，这类价格更多是观赏性话题，不必以拥有为目标去追求脱离实际的参照系
。

不同版本与价格的直观对照

为便于理解定制程度对价格的影响，可参考以下简表（基于常见市场反馈与公开信息归纳，非官方报
价）：

| 版本类型 | 基础车型参考价(人民币) | 典型定制追加范围 | 预估落地价区间 |

|----------|---------------------|------------------|---------------|

| 标准版幻影 | 约800万-1000万 | 数十万至百万级选装 | 1000万-1300万 |

| 高定版幻影 | 标准价+500万以上 | 专属漆色、面板、功能 | 2000万-4000万 |

| 限量纪念库里南 | 标准价+特殊涂装/配件 | 千万级艺术合作项目 | 6000万-1亿+ |
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| 个别拍卖成交车 | 不定 | 历史意义+稀有度加成 | 可达1亿7000万 |

易被忽视的误区与理性看待

不少人看到天价便认为劳斯莱斯整体都是“亿元俱乐部”成员，实则品牌主力销售车型如古思特、魅
影的普通配置落地多在数百万区间。另一误区是把定制等同于奢华无上限，实际上Bespoke虽能满足高
度个性化，但必须在工程可行性与安全规范内完成，并非任意堆料就能无限提价。还有人把高价与性
能直接挂钩，然而劳斯莱斯的取向在于静谧、舒适与身份象征，其动力表现稳重有余、竞技不足，这
与超级跑车的价值逻辑完全不同。

在信息繁杂的搜索场域里，“1亿7000万的劳斯莱斯”更像一面折射稀缺性、税费与定制文化的镜子。
看清它的构成与语境，才能避免被单一数字牵引出偏离实际的想象。对于真正关心豪车领域的人，关
注工艺细节与品牌理念，比追逐天价标签更能触及这类顶级座驾的本质。

FAQ

Q1：1亿7000万是劳斯莱斯的官方售价吗？

A1：不是，它是含定制、税费与稀缺性加成的最终落地价，非常态标价。

Q2：普通消费者有可能买到这个价位的劳斯莱斯吗？

A2：理论上可向Bespoke部门申请，但需满足定制条件且承担全部费用，现实中极少。

Q3：为何税费会让车价翻倍？

A3：超豪华进口车关税、消费税与增值税按排量与单价累进，排量大且车价高时税负显著。

Q4：如何辨别天价车源的真伪？

A4：查验原厂定制档案、车辆识别代码一致性及完税凭证，必要时通过品牌授权渠道核实。
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