
 
  

劳斯莱斯车价格多少钱一辆？了解劳斯莱斯各车型售价及影响因素

很多人在听到“劳斯莱斯”这个名字的时候，首先想到的就是其高昂的身价和奢华的设计。那么，劳
斯莱斯车价格到底多少钱一辆？目前在中国市场销售的劳斯莱斯车型售价是多少？哪些因素会直接影
响劳斯莱斯的最终购车价格？这些都是准备购买或好奇劳斯莱斯车辆的朋友们最为关心的问题。

不同劳斯莱斯车型的官方指导价与市场实际售价

劳斯莱斯旗下车型主要包括幻影（Phantom）、库里南（Cullinan）、古思特（Ghost）、曜影（Dawn）
以及魅影（Wraith）。每一款车型的基础售价都在豪车市场处于顶尖水平。例如，在中国，劳斯莱斯古
思特的起售价约在500万元人民币左右，幻影的官方售价则在800万元以上，而SUV车型库里南的标配价
格也在610万元左右。

需要注意的是，这里指的是“裸车价”，仅包括车辆的基础配置。很多买家会根据自身需求，选择定
制个性化配置，比如特殊漆面、真皮、专属标志、个性化内饰工艺等。这些“定制费”有时远超基础
车型价，因此消费者在真正购车前，务必明确自己的实际需求和预算区间。

下表汇总了目前国内在售的主要劳斯莱斯车型的起售价，便于直观了解：

| 车型 | 基础起售价（万元） |

|-----------|------------------|

| 幻影 | 800起 |

| 古思特 | 500起 |

| 库里南 | 610起 |

| 魅影 | 450起 |

| 曜影 | 480起 |

影响劳斯莱斯最终成交价的核心因素

购车时，客户经常会疑惑为何同样是劳斯莱斯古思特，不同买家购入时的成交价格差异明显。实际上
，造成这种差异的原因较为复杂。主要因素包括：

1. 车辆配置：劳斯莱斯以“高度定制化”闻名，几乎所有细节都可以根据车主要求进行个性化定制，
例如配色、材料、刺绣图案、科技配置等。高端定制项目常常会使最终售价增加数十万甚至数百万不
等。

2. 税费结构：进口车型除了原价外还需包含进口关税、增值税和消费税，这三项税费综合下来通常让
裸车价格翻番。与此同时，不同批次车辆因汇率浮动而导致最终落地价格不同。

3. 经销商政策：各地授权经销商对现车、新车、限量版车型的定价与自身经营状况有关，有时会有少
量优惠活动或礼包，但常规款式议价空间极其有限。
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购买劳斯莱斯过程中常见误区与注意环节

许多消费者错误地以为“只要准备好几百万元就能直接提车”，事实上劳斯莱斯的购车流程与主流豪
华品牌有很大不同。绝大多数劳斯莱斯购车采用“定制下单、等待生产、进口发运”的流程，从下单
到提车往往需要数月时间。不少人忽略了这一环节，导致购车时产生时间和预算上的误判。

另外，二手劳斯莱斯车辆的售价虽然与新车相比有一定幅度的降低，但由于品牌溢价和保有率极低，
二手车依然维持着较高的成交价，许多年份近的车辆只贬值一至两成。

需要提醒的是，国内大部分平行进口车并无法享受原厂质保服务，交付环节存在一定风险，建议选择
正规授权渠道获取全程保障。

劳斯莱斯落地价构成解析及合理预算规划

了解基础售价只是购置劳斯莱斯的第一步，实际支付的“落地价”还需把购置税、保险、上牌费、车
船税等各项费用纳入预算。以一辆基础配置的劳斯莱斯幻影为例，800万裸车价+113万左右购置税+保
险及杂费，落地总价基本会接近950-1000万元。因此在预算时，需要留出比裸车价高出15%-20%左右的
资金作为相关税费和服务费用。

在购置过程中，也建议提前规划售后维护所需费用，劳斯莱斯保养、原厂零配件更换等均为豪华级定
价，购车者需要有明确的长期拥有成本认知。

FAQ

1. 劳斯莱斯可以分期付款买吗？

可以，但一般需要较高的首付款，并且每月还款额远高于普通车辆。

2. 国内劳斯莱斯授权店多吗？

分布主要集中在一线城市及部分省会城市，购车及服务均建议通过正规授权渠道进行。

3. 劳斯莱斯定制周期多久？

一般在6个月左右，具体视定制复杂程度和生产排期而定。
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